PROBLEMLOSUNG
VUORGEHEN/METHODEN
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Probleme und Situationen werden
vorab analysiert und priorisiert,
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bevor mit der Problemlosung

begonnen wird. PLRDDSBULEIgI-

ANALYSIEREN
@') B Situationsanalyse als
Grundlage fur die

Problemanalyse.

ZIELE DER
PROBLEM-

LOSUNG
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Zeigt, welche Ziele bei der

Losung lhrer Aufgabe und

der damit verbundenen ENTSCHETDUNGS
Probleme erreicht werden -FINDUNG

sollen. Klart, woran

erkennbar ist, ob das
jeweilige Ziel erreicht ist. (‘ —e Per Prolzess der.
Entscheidungsfindung hilft gute
und spater nachvollziehbare

Entscheidungen darzulegen.

~/

INFORMATIONS-
RECHERCHE

Hilft, welche Daten und ¢
Informationen Sie im
Rahmen |hrer Marktanalyse
(noch) recherchieren und
beschaffen mussen.
Und stellt sicher, dass Sie

) Wichtig fur Rahmenbedingungen
am Ende alle Informationen , -
Ty @ | und Einflussfaktoren, die fur Ihre
' Losungsentwicklung entscheidend
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sind. Zeigt Hemmnisse und
Widerstande auf.

ENTSCHEIDUNGS

. f(.)) PROBLEM-

Die Aufgabenund ¢ \ LDSUNGSBLHTT
Probleme sowie mogliche k

Losungen werden
aufgeschrieben.

Hilft ein Problem zu

AnschlieRend werden die erkennen, die genauen

Folgen und Wirkungen Ursachen zu analysieren
3 - und MalBnahmen zur

der Losungsalternativen @ | . Seceiti o L
ausgearbeitet. eseitigung oder Losung

des Problems zu planen.

Weitere Informationen bei Schrefl Beratung & Coaching
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